
Für die Zulassung in die Beraterklassen Seniorberater und Experte benötigen Sie
über die geforderte 1-3 positiven Referenzen hinaus (nachgewiesen etwa durch die
RKW-Evaluierungsbögen), den Nachweis entsprechender Beratungserfolge. 

Bitte führen Sie unter Bezug zu den o.a. Schwerpunkten bedeutsame und nach-
prüfbare Ergebnisse auf, die Sie für bzw. mit Kunden erreicht haben oder die auf-
grund Ihrer Beratungstätigkeit massgeblich zu Stande gekommen sind. 

Beispiel 1/ Cluster Sanierung: Wie viele Sanierungen haben Sie begleitet – 
wie viele davon erfolgreich ? 

......................................................................

Wie viele Arbeitsplätze konnten z.B. dadurch 
gesichert werden ? 

......................................................................

Beispiel 2/ Cluster Betriebsnachfolge: Wie viele Betriebe haben Sie erfolgreich 
vermitteln können ? 

......................................................................

Beispiel 3/ Finanzierung:   Wie viele Finanzierungen haben Sie erfolg-
reich begleitet ?

......................................................................

Wir schlagen hierzu folgendes Schema vor: 
........................................................................................................................................

........................................................................................................................................

........................................................................................................................................

Ausgangsproblem des Kunden: ......................................................................

Ziel der Beratung: ......................................................................

Gewählter Weg: ......................................................................

Ergebnis: ......................................................................

Anzahl der Beratungstage: ......................................................................
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